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ACTUALITE  

A la fin du premier trimestre 2009, le groupe b-pack présente une croissance de plus de 
60% de ses commandes par rapport à 2008. Celle-ci est liée en partie au succès 
rencontré par la nouvelle génération de sa solution d’e-achat, b-pack ePS 3.0. 
www.b-pack.fr
  
BravoSolution annonce ses résultats pour 2008 : une hausse exceptionnelle de +38% 
de son chiffre d’affaires. Ses revenus, passant de 33,8 M€ en 2007 à 46,4 M€, et une 
croissance à périmètre constant de +20%. En effet, BravoSolution a fait l’acquisition de 
Verticalnet en janvier 2008, ce qui lui a permis d’entrer sur le marché Nord-Américain et 
d’ouvrir des bureaux aux Etats-Unis et au Mexique. Un nouveau bureau a aussi été 
ouvert aux Pays-Bas, s’ajoutant à ceux existants en Italie, Espagne, France, Royaume-
Uni et Chine. 
Par ailleurs, la société reçoit le prix Editor’s Choice du magazine Consumer Goods 
Technology. BravoSolution Collaborative Sourcing (BCS) figurait parmi les rares solutions 
sélectionnées pour leur capacité de support unique et totalement dédié de la chaîne 
d’approvisionnement des produits de grande consommation. Ce grand prix a été publié 
dans la 9e édition annuelle Editor’s Choice de Consumer Goods Technology et reflète les 
attentes des rédacteurs en chef quant à la qualité des solutions présentant un réel 
impact sur les processus permettant de relever le défi important que soulève la gestion 
des biens de consommation. 
www.bravosolution.fr  

 
NOMINATIONS 

Gilles Bismuth, 39 ans, rejoint Ivalua en qualité de directeur associé. Diplômé de 
l’Institut national des télécommunications (INT), il a débuté sa carrière à la Société 
Générale, puis chez Altran, chez Bossard Gemini Consulting, et enfin chez Net2S. 
www.ivalua.com  
 

http://www.b-pack.fr/
http://www.bravosolution.fr/
http://www.ivalua.com/


Deskom, nomme Henri Carasso, 50 ans, au poste de Directeur Général Délégué en 
charge du Business Développement. Diplômé en ingénierie de l’Ecole Centrale de Paris, il 
a notamment en charge la Direction Commerciale et Marketing, ainsi que les 
partenariats. 
www.deskom.com  

 
PARTENARIATS 

Ineum Consulting renforce son partenariat avec ReadSoft, par la formation de 
consultants et la mise en place d’un cursus interne dédié à la problématique de gestion 
des projets de dématérialisation de factures. 
www.ineumconsulting.com ; www.readsoft.fr  
 
Itesoft annonce la mise en œuvre de ses technologies de dématérialisation et 
automatisation du traitement des factures fournisseurs dans la suite logicielle de gestion 
Anael éditée par Infor. Itesoft.FreeMind for Invoices et Itesoft.Share peuvent être 
intégrés nativement dans les modules FMS Anael Finance et FMS Anael Achats. Grâce à 
un tel accord, la dématérialisation des factures est accessible au « mid-market ». 
www.itesoft.fr ; www.infor.fr  
 
Qualiac et ReadSoft conviennent d’un accord de partenariat permettant à Qualiac de 
compléter son offre ERP en matière de dématérialisation des factures avec la solution 
ReadSoft. 
www.qualiac.com ; www.readsoft.fr  

 
PRODUITS & SERVICES MARQUANTS  

Portfolio Manager-Achats d’Altares, est un outil de pilotage permettant à une 
organisation d’obtenir une vision consolidée groupe de toutes ses dépenses en France et 
à l’étranger. Il indique également la répartition du risque financier sur la totalité du panel 
fournisseurs. Cette solution web en mode ASP repose sur une base de données mondiale 
d’entreprises D&B. La solution permet de constituer un référentiel par croisement entre la 
base D&B et la base fournisseurs, avec une numérotation unique (numéros D-U-N-S) 
pour relier les entités et les sous-comptes des bases fournisseurs. L’outil gère les droits 
d’accès, permettant notamment de fournir des visions partielles à des acheteurs et une 
vision consolidée à la direction des achats groupe. 
www.altares.fr ; www.portfoliomanager.dnb.com  
 
Basware Connectivity est un nouvel ensemble de services d’exécution pour accélérer le 
traitement automatisé des solutions « purchase to pay ». Il permet aux fournisseurs et 
aux acheteurs d’effectuer des transactions électroniques à travers le réseau partenaire de 
Basware. Il comprend : Basware Scan and Capture, service de scanner externalisé ; 
Basware Supplier Activation, pour encourager les fournisseurs à l’envoi de factures 
électroniques ; Basware Business Transaction, service de conversion et transfert 
contrôlé ; Basware Supplier Portal, interface web permettant aux acheteurs et 
fournisseurs de charger les documents relatifs aux achats et aux transactions, tels que 
l’envoi d’une facture en ligne. 
www.basware.com ; http://connectivity.basware.com  
 
TMS (Transport Management System) de DDS logistics permet de réduire les coûts 
d’achat de transport, protéger la trésorerie et limiter l’impact environnemental des 
opérations, en aidant à sélectionner les schémas logistiques et de transport les mieux 
adaptés et les moins coûteux ; à tracer et contrôler les différents maillons de la chaîne de 
transport pour garantir que la réduction des coûts n’affecte pas la qualité de service ; à 
calculer le « coût complet rendu à destination » ; à gérer les flux financiers. Au total, 
cette solution peut dégager jusqu’à 15% d’économie sur les factures de transport, avec 
un retour sur investissement de 6 à 18 mois. 
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